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[bookmark: _GoBack]E-Mails ermöglichen es uns, mit Alavida-Kunden und potentiellen neuen LifeWave-Vertriebspartnern in Kontakt zu bleiben. Um Ihnen behilflich zu sein, haben wir vier Vorlagen erstellt, die Sie verwenden können, um nach ersten Gesprächen, Treffen oder nach vorangegangenen E-Mails über Alavida mit den Personen in Kontakt zu bleiben. Jede Vorlage enthält eine Empfehlung, wann Sie diese E-Mail senden könnten und Vorschläge für die Betreffzeile und den Text der E-Mail. Wir empfehlen es Ihnen, diese Vorlagen individuell und nach Ihrem Geschmack anzupassen.

E-Mail Nr. 1 

EMPFEHLUNGEN
Anlass: Eine Nachricht, die nach einem beiläufigen Gespräch oder einem ersten Alavida-Treffen gesendet werden kann.
Zeitpunkt des Versendens: 1-2 Tage nach dem ersten Gespräch

--------------------

BETREFFZEILE: Alavida 

TEXT DER E-MAIL
Liebe(r) [EMPFÄNGER].
Ich hoffe, es geht Ihnen gut! Ich möchte noch einmal auf unser Gespräch am [DATUM/ZEIT] zurückkommen. Erinnern Sie sich an die Videos, die ich erwähnt hatte? Um Alavida kennenzulernen, sind diese Videos sehr hilfreich und informativ. Hier der Link zu den zwei kurzen Filmen: http://alavida.lifewave.com/de/zuhause/#ProductVideo. 
Bitte melden Sie sich wieder bei mir, sobald Sie dazu gekommen sind, sich die Videos anzusehen. Wenn Sie Fragen haben, würde ich Ihnen diese sehr gern beantworten. 
Ich freue mich darauf, bald wieder von Ihnen zu hören! 
Vielen Dank und mit freundlichen Grüßen,
[NAME]
[VERTREIBER-NR.]
[LifeWave.com/WebsiteName]



E-Mail Nr. 2

EMPFEHLUNGEN 
Zeitpunkt des Versendens: 1-2 Tage nach der ersten E-Mail

--------------------

BETREFFZEILE: Meine erstaunlichen Ergebnisse mit Alavida | Möchten Sie es auch einmal probieren?
TEXT DER E-MAIL
Liebe(r) [EMPFÄNGER].
Haben Sie meine letzte E-Mail mit dem Link zu den Produktvideos von Alavida erhalten? Falls nicht (oder einfach als Erinnerung), klicken Sie hier, um die beiden Videos anzusehen. Ich benutze das Regenerations-Trio von Alavida seit [X TAGEN/WOCHEN] und bin vollkommen überrascht von den Ergebnissen. Sehen Sie sich bitte meine Vorher-/Nachher-Fotos unten an. 
ODER ALTERNATIV: Bitte sehen Sie sich die Vorher-/Nachher-Fotos von Personen an, die Alavida benutzen.
Teilen Sie mir bitte mit, ob Sie Interesse haben, Alavida zu probieren. Der Nektar und die Creme bestehen zu 98,6 % aus natürlichen, pflanzenbasierten Inhaltsstoffen, was für mich sehr wichtig ist. Außerdem sind diese Produkte dermatologisch getestet und allergiegeprüft. Sie sind für alle Hauttypen geeignet und enthalten keine unnatürlichen Konservierungsstoffe. 
Ich habe schon so viele Hautprodukte ausprobiert und kann Ihnen sagen: Alavida ist einmalig! Das Phototherapie-Patch, das Oxidationsstress reduziert und dabei hilft, Antioxidantien im Körper zu erhalten, arbeitet mit dem Nektar und der Creme zusammen, um Ihre Haut wieder zum Strahlen zu bringen. Und das Ganze geschieht ohne jegliche Medikamente oder Chemikalien. Hier finden Sie eine sehr gute Erklärung der gesamten Wirkungsweise: http://myalavida.com/de/zuhause/#HowWorks. 
Bitte lassen Sie es mich wissen, sollten Sie Fragen haben oder Interesse daran, Alavida auszuprobieren.

Vielen Dank und mit freundlichen Grüßen,
[NAME]
[VERTREIBER-NR.] 
[LifeWave.com/WebsiteName]




E-Mail Nr. 3 

EMPFEHLUNGEN
Anlass: Erneute Kontaktaufnahme mit jemandem, der sich dafür entschieden hat, Alavida auszuprobieren.

--------------------

BETREFFZEILE: Wie finden Sie Alavida?

TEXT DER E-MAIL
Liebe(r) [EMPFÄNGER].
Ich hoffe, es geht Ihnen gut! Als wir das letzte Mal gesprochen haben, hatten Sie sich dafür entschieden, Alavida auszuprobieren und ich bin so neugierig auf Ihre Meinung! Haben Sie schon Ihre Vorher-/Nachher-Fotos gemacht? Ich würde die Ergebnisse so gern sehen! 
Lassen Sie es mich bitte auch wissen, ob Sie an einem Preisnachlass für Alavida-Produkte interessiert wären. Vielleicht sind Sie ja auch an der bequemen automatischen Lieferung von LifeWave interessiert. Auf die Weise erhalten Sie die Produkte automatisch jeden Monat. Dafür habe ich mich entschieden und es ist so praktisch! Ich bin jederzeit für Sie da, also melden Sie sich bitte, wenn Sie mehr erfahren möchten. 
Außerdem kann ich es kaum erwarten zu erfahren, wie Sie Alavida finden!

Vielen Dank und mit freundlichen Grüßen,
[NAME]
[VERTREIBER-NR.] 
[LifeWave.com/WebsiteName]






E-Mail Nr. 4

EMPFEHLUNGEN 
Anlass: Erneute Kontaktaufnahme mit jemandem, der sich als Vertriebspartner angemeldet hat (auch wenn die Person anfänglich nicht an der Geschäftsidee interessiert war).

--------------------

BETREFFZEILE: Alavida: Wie laufen die automatischen Lieferungen?
TEXT DER E-MAIL
Liebe(r) [EMPFÄNGER].
Ich hoffe, es geht Ihnen gut! Ich möchte mich gern vergewissern, ob das automatische Lieferprogramm bei Ihnen reibungslos läuft. Da Ihnen Alavida scheinbar gut gefällt, dachte ich, dass Sie vielleicht auch daran interessiert sind, die Produkte mit anderen zu teilen. LifeWave bietet zufriedenen Kunden wie uns einen soliden Vergütungsplan, wenn wir uns dafür entscheiden, die Produkte zu vertreiben. Bitte lassen Sie es mich wissen, wenn Sie an dieser Geschäftsidee interessiert sind. Falls nicht, dann ist das natürlich auch in Ordnung!
Ich hoffe, bald wieder von Ihnen zu hören. 
Vielen Dank und mit freundlichen Grüßen,
[NAME]
[VERTREIBER-NR.] 
[LifeWave.com/WebsiteName]
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