[image: ]


[bookmark: _GoBack]
Le courriel est un excellent moyen de rester en contact avec vos clients Alavida et les nouveaux distributeurs LifeWave potentiels. Afin de vous mettre le pied à l’étrier, nous vous avons fourni quatre modèles séquentiels en réponse aux conversations, réunions et courriels initiaux concernant Alavida. Chaque modèle comprend des conseils sur le moment le plus approprié pour envoyer le courriel, la ligne d’objet à inclure, et le corps du courriel. Nous vous recommandons d’adapter ces modèles pour qu’ils reflètent votre personnalité.

Courriel n° 1 

INSTRUCTIONS
Occasion : Message de suivi d’une conversation informelle ou d’une première réunion concernant Alavida.
Quand l’envoyer : Dans les 1 à 2 jours qui suivent la conversation initiale

--------------------


LIGNE D’OBJET : Suivi Alavida 

CORPS DU COURRIEL
Bonjour [DESTINATAIRE],
Comment allez-vous ? Je reviens vers vous au sujet de la discussion que nous avons eue le [MENTIONNER LA DATE/L’HEURE]. Vous souvenez-vous des vidéos que j’ai mentionnées ? Elles sont parfaites pour découvrir Alavida ; vous pouvez cliquer sur ce lien pour les regarder : http://alavida.lifewave.com/#ProductVideo. 
Reprenons contact dès que vous aurez eu l’occasion de les regarder. vous donner plus d’informations. 
Merci, et à très bientôt ! 
Cordialement,
[NOM]
[ID DE DISTRIBUTEUR]
[LifeWave.com/replicatedURLName]



Courriel n° 2

INSTRUCTIONS 
Quand l’envoyer : Dans les 1 à 2 jours qui suivent l’envoi du courriel de suivi

--------------------

LIGNE D’OBJET : Les résultats exceptionnels que j’ai obtenus grâce à Alavida | Pourquoi ne pas l’essayer ?
CORPS DU COURRIEL 
Bonjour [DESTINATAIRE],
Avez-vous reçu le dernier courriel que je vous ai envoyé avec un lien vers les vidéos sur les produits Alavida ? Si ce n’est pas le cas, ou en guise de rappel, cliquez ici pour les consulter. J’utilise le Trio régénérant d’Alavida depuis [X JOURS/SEMAINES] et je suis stupéfait(e) des résultats. Découvrez mes photos Avant et Après ci-dessous. 
AUTRE PHRASE POSSIBLE : Découvrez ces photos Avant et Après de personnes qui utilisent Alavida.
Et surtout, faites-moi savoir si essayer Alavida vous intéresse. Le Nectar et la Crème comprennent 98,6 % d’ingrédients naturels à base de plantes, ce qui est pour moi un élément très important. De plus, ces produits sont testés sous contrôle dermatologique, soumis à des tests d’allergie, conçus pour tous types de peaux et ne contiennent aucun agent conservateur artificiel. 
Il n’y a vraiment rien qui ressemble à Alavida, et croyez-moi, j’ai testé de nombreux produits de soins de la peau ! Le patch de photothérapie, qui réduit le stress oxydatif et participe à la préservation des 
antioxydants dans votre corps, travaille de concert avec le Nectar et la Crème pour régénérer l’éclat de 
votre peau. Et tout cela sans produits chimiques. Ce lien vous explique en détail le fonctionnement de ce 
Trio régénérant : http://myalavida.com/#HowWorks. 
N’hésitez pas à me faire part de vos questions, ou à me contacter si vous souhaitez essayer Alavida.

Cordialement,
[NOM]
[ID DE DISTRIBUTEUR] 
[LifeWave.com/replicatedURLName]




Courriel n° 3 

INSTRUCTIONS 
Occasion : Suivi des personnes contactées qui ont décidé d’essayer le produit.

--------------------

LIGNE D’OBJET : Appréciez-vous Alavida ?

CORPS DU COURRIEL 
Bonjour [DESTINATAIRE],
J’espère que vous passez une bonne journée ! Lors de notre dernière conversation, vous avez décidé d’essayer Alavida, et j’ai hâte de savoir ce que vous en pensez. Avez-vous pris vos photos Avant et Après ? Je suis impatient(e) de voir les résultats ! 
D’autre part, dites-moi aussi si vous souhaiteriez savoir comment bénéficier d’une réduction sur les produits Alavida à l’avenir. L’option Autoship (expédition automatique) de LifeWave est également susceptible de vous intéresser : vous recevrez ainsi automatiquement vos produits chez vous chaque mois. J’ai moi-même choisi cette option, et j’en suis absolument ravi(e). N’hésitez pas à me contacter si vous souhaitez en savoir plus, je suis là pour vous aider. 
En tous les cas, il me tarde de connaître votre expérience avec Alavida !

Cordialement,
[NOM]
[ID DE DISTRIBUTEUR] 
[LifeWave.com/replicatedURLName]






Courriel n° 4

INSTRUCTIONS 
Occasion : Suivi pour les personnes qui ont choisi de s’inscrire comme distributeur (même si l’opportunité commerciale ne les intéressait pas au départ).

--------------------

LIGNE D’OBJET : Alavida : Le programme d’expédition automatique de produits vous convient-il ?
CORPS DU COURRIEL 
Bonjour [DESTINATAIRE],
J’espère que vous passez une bonne journée. Je tenais à m’assurer que le programme d’expédition automatique de produits vous convenait. Puisque vous appréciez les produits Alavida, je pensais que vous voudriez peut-être aussi les faire connaître à d’autres personnes. LifeWave propose effectivement un excellent plan de récompense pour les clients satisfaits tels que vous, qui décident de commencer à distribuer ses produits. N’hésitez pas à me dire si cette opportunité vous intéresse pour en parler ensemble. Dans le cas contraire, aucun problème !
Merci, et à bientôt j’espère ! 
Cordialement,
[NOM]
[ID DE DISTRIBUTEUR]
[LifeWave.com/replicatedURLName]
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