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Rien de plus simple que de rester connecté avec vos équipes par e-mail. Pour vous aider à vous lancer, nous vous proposons deux scripts séquentiels de promotion d’Alavida. Chaque script inclut des conseils sur le moment propice d’envoi du message, un objet ainsi qu’un corps de message. Nous vous recommandons de personnaliser ces scripts pour les adapter votre personnalité. De plus, si les envois de message de groupe ne sont pas votre fort, modifiez ces e-mails à votre gré afin de les optimiser pour envoi à des destinataires uniques.



E-mail n°1 

INSTRUCTIONS
Occasion : Message de présentation d’Alavida à vos filleuls.




OBJET : 

Alavida fait des vagues !


CORPS DE TEXTE :

Bonjour [tout le monde],
 
En tant que distributeurs, je ne doute pas que vous ayez déjà tous vu les e-mails et documents promotionnels de LifeWave pour sa nouvelle ligne de soins de la peau, Alavida. Si tel n’était toutefois pas le cas, je vous recommande vivement de visiter votre Back Office pour les consulter.
 
Ce trio de produits fait vraiment des vagues ! Je l'ai utilisé pendant quelques semaines et ma peau montre déjà des signes importants d’amélioration.
  [Si vous avez des photos avant/après, insérez-les ici (ou joignez-les au message) en commentant les changements que vous avez remarqués.]

Avez-vous tous déjà commencé à utiliser Alavida ?  Si oui, n’hésitez pas à me faire part des résultats.
 
Les soins de la peau sont un nouveau secteur pour LifeWave et font partie d’un immense marché mondial auquel nous avons désormais accès. Alavida n’est donc pas seulement important pour ma peau, il me permet également de dynamiser mon réseau et de propulser mon activité commerciale vers de nouveaux sommets. De plus, nombreux sont les membres de mon équipe qui, eux aussi, reçoivent des commentaires élogieux sur Alavida de la part de leurs filleuls.
 
Si vous n’avez pas encore eu l’occasion de le faire, prenez le temps de consulter MyAlavida.fr. N’oubliez pas de vous connecter à votre Back Office pour découvrir les excellents supports marketing d’Alavida comme mentionnés ci-dessus. 

Un de mes outils préférés est Alavida: My Action Plan, un plan d’actions sous forme de simple liste de contrôle composée d’objectifs facilement atteignables qui m’aident à développer mon activité Alavida. Il comporte un échéancier pratique pour mes activités sur les réseaux sociaux, notamment des événements de groupe auxquels tout le monde peut participer. Il propose, entre autres également, des instructions détaillées sur les meilleures façons d’utiliser les outils des réseaux sociaux.
 
Alavida, c’est une opportunité au potentiel illimité pour chacun d’entre nous. Il n’a jamais fleuré aussi bon faire partie de LifeWave !
J’espère que cet e-mail vous trouve tous en bonne forme et j’ai hâte de savoir combien ce trio vous réussit, tout autant d’un point de vue personnel que professionnel !

Bonne chance à tous !
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E-mail n°2 

INSTRUCTIONS
Occasion : Suivi effectué suite à la réception d’avis sur Alavida et de photos avant/après.




OBJET : 

Merci d’avoir partagé ce super avis sur Alavida !


CORPS DE TEXTE :
 
Bonjour [tout le monde],
 
Waouh !  Tous vos avis sur Alavida sont une véritable source d’inspiration. Les photos avant/après que j’ai reçues sont sensationnelles. Mais cela ne me surprend pas vraiment car les bienfaits que j’ai constatés en utilisant ce trio sont tout autant positifs. [N’hésitez pas ici à nommer ici les membres qui ont décidé de partager leurs photos avant/après avec le reste de l’équipe.]

C’est formidable de découvrir combien Alavida permet à tout le monde de réussir, et l’impact positif qu’il a sur vos activités commerciales. [N’hésitez pas ici à partager le témoignage de réussite d’un membre de votre équipe. Mettez l’accent sur qui a fait sa première vente, un obstacle et pas des moindres à surmonter. Cela veut dire qu’il ou elle a peut-être fait face à des « non » avant d’obtenir un « oui » ! Alavida est un nouveau produit et nul besoin de le rappeler, les nouvelles ventes sont la pierre angulaire de toute entreprise.]

Merci de continuer à partager vos réussites avec moi ; Je vous souhaite bonne chance alors que vous faites découvrir Alavida au monde entier !
 
À bientôt !
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