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iy dag € til din forste LifeWave-demonstration

At starte din egen virksomhed kan veere enkelt, ligetil og sjovt! MIT DISTRIBUT@R-nr.:
Denne Succes gjort enkel-guide er nem at fglge, og den er
beregnet til at hjselpe dig med at komme staerkt fra start og na
dit farste mal med LifeWave pa blot 7 dage. Lifewave ger dit
farste mal let at nd, fordi der er fokus pa et eneste mal: At dele
din personlige erfaring med LifeWave-produkter.

MIN URL: lifewave.com/

Seet blot den ene fod foran den anden, fglg de angivne trin og
sd er du allerede vaere pa vej til succes.

LIFEWAVE-KORPORATIONEN: MIN SPONSOR:

PRIMART WEBSTED: lifewave.com NAVN:
TRANINGSWEBSTED: lifewavetraining.com

TELEFON/E-MAIL:
KUNDESERVICE | USA:

8:30 - 17:30 (PST)/mandag fredag

TLF.: +1(866) 202-0065

FAX: +1(858) 459-9876

E-MAIL: customerservice@lifewave.com

KUNDESERVICE | EUROPA:
09:00 - 17:30 (PST)/mandag fredag
TLF.: +353 91 874 600

FAX: +353 91 874 655 MIT 7-DAGES LIFEWAVE-MAL ER: At afholde en
E-MAIL: customerserviceeu@lifewave.com Lifewave-demonstration!
FACEBOOK: €@ facebook.com/LifeWaveHQ MIT 30-DAGES LIFEWAVE-MAL ER:

TWITTER: © twitter.com/LifeWaveNews
LINKEDIN: @ linkedin.com/company/lifewave-inc
GOOGLE+: @ plus.google.com/+LifeWave
PINTEREST: (@ pinterest.com/lifewavecorp/
INSTAGRAM: @ Brugernavn- LifeWaveCorporate

@ LISTE/PLAN OVER FORSTE

=/ | UGES AKTIVITETER:

MIT 90-DAGES LIFEWAVE-MAL ER:

SONDAG: Lav en liste over 25 potentielle kunder.

MANDAG: Send information til potentielle kunder,
og inviter dem til din demonstration.

TIRSDAG: Mulighedsopkald
KI. 18:00-18:30 PST
(832) 225-5052

PIN: 952015#
HVORFOR JEG Grunden til at jeg valgte LifeWaves
ONSDAG: Undersgg LifeWaves websted, produktlitteratur forretningsmulighed:
og administrationsmaterialer. O Jeg gnsker at tiene flere penge

o L ] iti
TORSDAG: Folg op pa de personer, du inviterede, Jeg gnsker at have mere fiitid

for at bekraefte deres fremmgade. O Jeg @nsker at hjzelpe andre med at fa en bedre livskvalitet
O Jeg gnsker at gare en forskel i verden
FREDAG: Gar klar til din demonstration. )
O Jeg gnsker at veere min egen chef
LARDAG: Afhold din fgrste LifeWave-demonstration! O Jeg gnsker at hjzelpe andre med at f& succes
]

Jeg gnsker at veere en del af en vicksomhed, der vaerdsaetter
og stgtter mig



5 lette trin til at planlaegge din
farste LifeWave-demonstration

1

Opret din liste
Hvem er de 25 personer, du kender bedst?
Hvem ville veere interesseret i at tiene ekstra penge?

Hvem er ligesd optaget af sundhed og velveere, som du er?

Planlaeg din LifeWave-demonstration

Samarbejd med din sponsor om at veelge en dato 4-7 dage fra i dag:

TIP: Weekender vil muligvis fungere bedst for de fleste!

Send en invitation og information om LifeWave-produkter
til hver mulig kunde

For den faktiske demonstration finder sted, skal du sende hver gaest en invitation samt
et link til LifeWaves hjemmeside, hvor de kan stifte bekendtskab med LifeWaves
produkter og se videoen Forretningsmulighed.

Folg op og promover din demonstration!
Ring til alle dem, du har inviteret, og bekraeft, at de kommer.

Brug sociale medier (Facebook, Twitter, Google+, etc.) til at promovere
din demonstration og invitere endnu flere til at deltage.

Indsend et indlaeg om arrangementet pa Facebook, og inviter alle dine venner!

Send en e-mail eller sms-besked med en invitation til alle, du kender.

Gar klar til din demonstration
Gor alt parat et par dage fgr demonstrationen finder sted.
Hav produkter ved handen, som deltagerne kan teste.

Download PowerPointen Forretningsmulighed til din preesentation. Du finder den i
dit administrationskontor (back office).

Du og din sponsor skal gve en gannemgang af din praesentation for at sikre en
velorganiseret demonstration.

@v dig i, hvordan produkterne skal demonstreres.

Afhold din LifeWave-demonstration,
og god forngijelse!



MIN kontaktliste:

Folk, jeg kender og andre, som kan vaere
interesserede i sundheds-og wellness-produkter:

(dvs. venner, familie, kollegaer, personlige traenere, ernaeringseksperter,
Iveerksaettere, naboer, venner fra motionscentret).

NAVN: PRAESENTATIONSDATO:  OPFALGNING:
il

2.

&

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

21.

22.

23.

24.

23,

TIP: Sparg hver person, du kontakter, om de kender andre, der ogsa kunne vaere
interesserede i at deltage i din demonstration. Du kan enten kontakte personerne selv

eller bede den anden person om at invitere dem med. Det er en vidunderlig made,
hvorpa du kan samle flere kundeemner!




SCIIPT Eksempler p&, hvordan du kan
invitere folk til din demonstration

Telefonopkald:

Hej (indsaet navn). Det er (indsaet dit navn).

Jeg ringer, fordi jeg har oplevet noget helt utroligt, som jeg godt vil fortaelle dig om. Jeg har ikke s&
meget tid, men jeg taenkte, at du maske ville vaere interesseret i at hare...

TIP: Smil, nar du taler! Da du er pa telefonen, og den person, du taler med, ikke kan se dit

ansigtsudtryk, vil det hjselpe dig med at lyde mere begejstret, glad og venlig.

Eksempler:

ICEWAVE
...om et produkt som hurtigt lindrede mine smerter — pa sikker og naturlig vis uden brug af lsegemidler. Jeg har det helt
fantastisk! Jeg kan ikke vente med at fortaelle dig om, hvor nemme og praktiske IceWave-plastre er at bruge.

Jeg sender dig en e-mail med et link til en video, som jeg godt vil have, at du ser. Igvrigt blev jeg sa begejstret for
de resultater jeg fik, at jeg holder en sammenkomst denne (indsaet dag/klokkeslaet), og jeg ville gerne invitere dig.
Jeg skriver dig pa som et ja plus et par gaester.

TIP: Hold telefonopkaldet kort. Neevn lige fra begyndelsen, at du ikke har meget tid. Det
hjaelper den person, du taler med, med at vaere mere aben over for at hgre, hvad du

har at sige, da personen ved, at opkaldet ikke vil tage meget af vedkommendes tid.




SCript Eksempler p&, hvordan du kan

Invitere folk til din demonstration
Fortsat...

E-maiil:

SILENT NIGHTS
Keere (indsaet navn)

Jeg vil bare lige fortzelle dig om noget utroligt, der skete for mig for nyligt. Som du ved har jeg i flere ar haft svaert
ved at f4 en god nattes sgvn, og det har pavirket mit helbred. Men for nyligt blev jeg praesenteret for et fantastisk
system med sundhedsprodukter, som ikke blot er nemme at bruge. De har ogsa givet mig den bedste nattesgvn i
arevis uden brug af laegemidler eller piller! Jeg synes produktet er sa fantastisk, at jeg gerne vil dele mine
erfaringer med dig og andre venner. Hvorfor? Fordi naeste gang du har brug for en god nats sgvn, vil jeg gerne
have, at du bliver lige s& forblgffet over resultatet af brugen af disse utrolige plastre, som jeg var! Jeg arrangerer
en sammenkomst for os alle sammen hjemme hos mig (indsaet dato/klokkeslaet), sa jeg kan forteelle jer mere om
dem. Jeg ser frem til at se dig!

ICEWAVE
Keere (indsaet navn)

Jeg vil bare lige forteelle dig om noget fantastisk, der skete for mig for nyligt. Som du ved, har jeg haft frygtelige
smerter i &revis, men for nylig prgvede jeg et utroligt produkt, der pa f& minutter helt fiernede min smerteog det er
ikke et laegemiddel! Jeg synes, produktet er sa fantastisk, at jeg gerne vil dele mine erfaringer med dig og andre
venner. Hvorfor? Fordi naeste gang du har brug for hurtig smertelindring, vil jeg gerne have, at du bliver lige s&
forblgffet over resultatet af brugen af disse utrolige plastre, som jeg var! Jeg arrangerer en sammenkomst for os alle
sammen hjemme hos mig (indsaet dato/klokkeslaet), sa jeg kan forteelle jer mere om dem. Jeg ser frem til at se dig!

Tak!

Tekstmeddelelse:

Hej! Du er hermed inviteret til en sammenkomst, jeg holder den . Jeg har lige haft en utrolig
oplevelse, som jeg godt vil forteelle til alle mine venner og min familie. Jeg gleeder mig til at se dig. Veer forberedt
pa at blive forblgffet!

TIP: Du kan faglge op pa et opkald, e-mail eller tekstmeddelelse et par dage senere med
et andet opkald, e-mail eller tekstmeddelelse. Spgrg blot, om de har modtaget din
besked, og inviter dem igen til din demonstration. Leeg vaegt pa, hvor sjovt det bliver!

Spgrg, hvis de ikke kan komme, om du kan sende dem mere information om, hvad du
har oplevet, da de gar glip af at hgre din historie.




5 11N til at afholde en vellykket
LifeWave-demonstration!

Liste over det ngdvendige:
O LifeWave-produkt

0 Computer

O Internetforbindelse

O Produkt til videresalg

O PowerPointen Forretningsmulighed
O

O

O

O

O

Download videoen Forretningsmulighed
Tilmeldingsblanketter

Brochure med kompensationsplanen
Virksomhedens brochurer
Teammedlemmer, der anbefaler

TIP: Lad ikke demonstrationen vare mere end 45 minutter, ellers er det svaert at holde folks interesse!

Indledning og tak

Indled med, at du og din sponsor takker dine gaester, fordi de er kommet og vil hgre
dine egne personlige anbefalinger af LifeWave.

Vis videoen Forretningsmulighed

Video er et effektivt vaerktgi til at fange folks opmaerksomhed lige i begyndelsen af en
praesentation. Denne video kan downloades i dit administrationskontor (Back Office).

Demonstrer produktet og fortael om anbefalinger

Hvis produktet for eksempel er IceWave, sa saet et plaster pa en gaest for at lindre smerte.
Lad denne gaest fortaelle om sin erfaring lige efter, at plasteret er blevet sat pa.

Da vores produkter er beregnet til straks at virke, skal du bede dine gaester dele deres
erfaringer efter cirka ti minutter. En stor procentdel vil opleve de sundhedsmaessige fordele
inden for f& minutter.

Fa din sponsor til at preesentere PowerPointen Forretningsmulighed

Din sponsor kan praesentere PowerPointen ved brug af en computer. Hvis du ikke har adgang
til en computer, skal du oprette en “seelgerbog” ved blot at udskrive PowerPointen og seette
kopier i ringbind til dine gaester.

Tilmeld gaester som LifeWave-medlemmer!

Vis Diamond-, Platinum- og Gold-timeldingspakkerne. Bed dine gaester om at veelge,
hvilken tiimeldingspakke, de er interesserede i.



Tjekliste for dine
forste 7 dage med LifeWave

Har du...

(0 I I I I I B

Sat dine 30- og 90-dages mal?

Angivet dit svar i “Hvorfor jeg” har valgt LifeWaves forretningsmulighed?

Oprettet din liste over inviterede til LifeWave-produktdemonstration?

Sat en dato og et tidspunkt for din demonstration?

Sendt hver potentiel kunde en invitation til demonstrationen?
Sendt hver potentiel kunde et link til www.lifewave.com?

Fulgt op for at sikre, at alle inviterede kommer?

Promoveret din demonstration pa sociale medier?
Downloadet PowerPoint-praesentationen Forretningsmulighed?

Downloadet videoen Forretningsmulighed?

@vet dig ved at afholde din demonstration?
Opstillet din demonstration?
Trykt brochuren med betalingsplanen?

Trykt timeldingsblanketterne?

Fakta om LifeWave

En virksomhed, der blev etableret i 2004
Medlem af DSA (Direct Selling Association)

P& Inc. Magazines liste i 2009, 2010 and 2011 over hurtigst voksende private virksomheder
(Fastest Growing Private Companies)

Olympiske og professionelle atleter anbefaler produktet

Mange bestilingscentre, der betjener over 100 lande i hele verden

Produkterne bakkes op af solid forskning og over 70 kliniske undersggelser

Anbefales af Suzanne Somers, som er en prominent sundhedsfortaler, kendis og bestseller-forfatter
Tilbyder de hgjeste kommissionsudbetalinger inden for al netveerkssalg

Teknologien og produkterne anbefales af lseger over hele verden

Eksklusiv, patentanmeldt sundhedsteknologi

Produkterne giver reelle og gjeblikkelige resultater
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